
Das Unternehmen

Vorstand:
Kevin D. Huber

Die UWD-Group mit Sitz in Seattle
ist seit fast 40 Jahren auf die 
Entwicklung von Bauland und 
Immobilien in den USA spezialisiert.

Die UWD Terra Projekt Finance AG,
Tochtergesellschaft der amerikani-
schen UWD Group, eröffnet privaten
wie institutionellen Anlegern mit 
Namensgenussrechten eine 
langfristige, sichere und profitable
Kapitalanlage in den USA.

Dank kurzer Projektlaufzeiten 
von durchschnittlich 2,3 Jahren 
und hoher Objektrentabilität kann
die UWD Terra Projekt Finance AG
die offerierte Genussrechtsbetei-
ligung zu attraktiven Konditionen
anbieten. Investoren erhalten eine
Basisdividende von 8,5 Prozent 
zuzüglich einer Bonusdividende 
von bis zu 6 Prozent. Die Mindest-
beteiligung beträgt 1000 Euro. 

K u r z p o r t r ä t

K o n t a k t

UWD Terra Projekt Finance AG
Internet: www.uwd-ag.de

Vertrieb in Deutschland durch:
FinanzNet Holding AG
Breslauer Straße 2
51069 Köln
Tel.: 0221 – 500 55 – 661 
Fax: 0221 – 500 55 – 670
E- Mail: uwd@finanz.net
Internet: www.finanz.net
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kann die UWD Terra Projekt Finance
AG die offerierte Genussrechtsbetei-
ligung zu attraktiven Konditionen an-
bieten“, erläutert Kevin D. Huber.
„Bei einer Mindestlaufzeit von zehn
Jahren haben wir ein Dividendenziel
von 8,5 bis 14,5 Prozent der eingezahl-
ten Nominaleinlage vorgesehen. Hin-
zu kommt eine Basisdividende von 8,5
Prozent zuzüglich einer Bonusdividen-
de von bis zu sechs Prozent – solide
Bausteine für eine solide Anlagestra-
tegie, seien die Investoren Privatleute
oder institutionelle Anleger.“ 

■ US-Metropolen im Blick 
Die Erlöse sollen vornehmlich in Pro-
jektgesellschaften in den USA fließen,
die in die Entwicklung und Erschlie-
ßung von Grundstücken zwecks Tei-
lung und Weiterveräußerung sowie in
die Errichtung von Immobilien inves-
tieren. Die UWD Group engagiert
sich in den wachsenden Metropolre-
gionen der Vereinigten Staaten und ar-
beitet eng mit Spezialisten des ört-
lichen Marktes zusammen. Die Ge-
sellschaft verfolgt seit jeher eine stren-
ge Kapitaldisziplin bei hoher Kapital-
verantwortung.

Den Vertrieb in Deutschland orga-
nisiert die Kölner FinanzNet Holding
AG. Sie gehört inzwischen zu den
etablierten Anbietern in der Financial-
Service-Branche. Sie hat ihre Vision,
den ersten Maklerpool auf der Basis
des Community Marketings im
deutschsprachigen Raum zu etablie-
ren, inzwischen realisiert. 

Mit einer klaren Abgrenzung
gegenüber Anbietern vergleichbarer
Maklerorganisationen konzentriert
sich FinanzNet auf die Markteinfüh-
rung neuer Produkte. 

Weiterer Schwerpunkt ist die Ver-
triebskoordination und -akquisition im
Bereich innovativer Finanzdienstleis-

Mit einer renditeträchtigen Neuemis-
sion kommt die UWD Terra Projekt
Finance AG mit Sitz in Frankfurt am
Main jetzt erstmals auf den deutschen
Markt. Das deutsche Beteiligungs-
unternehmen der US-amerikanischen
UWD Group eröffnet deutschen An-
legern mit Namensgenussrechten eine
langfristige Kapitalanlage in den USA.
Die im Nordwesten der USA behei-
matete Muttergesellschaft United
Western Development Incorporation
in Tacoma ist ein Familienunterneh-
men, das sich seit 1968 erfolgreich auf
die Entwicklung von Bauland und Im-

mobilien spezialisiert hat. In mehr als
50 Projekten hat UWD in dieser Zeit
Projekte zu einem aktuellen Markt-
wert von 400 Millionen Euro entwi-
ckelt: Dabei entstanden über 850 Hek-
tar Bauland für fast 1.900 Einfami-
lienhäuser, rund 3.700 Wohnungen und
50.000 Quadratmeter Gewerbeflä-
chen. Um ihr Wachstum im langfristig
als dynamisch prognostizierten US-
Immobilienmarkt stärker voranzutrei-
ben, verfolgt die UWD Group eine
geografische Expansionsstrategie. 

■ Kurze Projektlaufzeiten
Investoren eröffnet die Neuemission
der UWD Group nach Erfahrung von
Kevin D. Huber, Vorstand der deut-
schen Finanzierungsgesellschaft UWD
Terra Projekt Finance AG, interessan-
te Perspektiven: „Dank kurzer Pro-
jektlaufzeiten von durchschnittlich 2,3
Jahren und hoher Objektrentabilität

Die Frankfurter UWD Terra 
Projekt Finance AG bietet 
Namensgenussrechte an der
Entwicklung von Bauland und
Immobilien in den USA an.  
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tungen, die Zusammenarbeit mit einer
ausgereiften Investment-Plattform so-
wie das Angebot exklusiver Produkte,
die nur unter dem Label FinanzNet zu
erwerben sind. Damit ist der Makler-
pool aus Köln die Vertriebszentrale
unabhängiger Vermittler geworden.

■ Virtueller Marktplatz
FinanzNet bietet seinen Vertriebs-
partnern die einzigartige Möglichkeit,
Nutzer eines virtuellen Marktplatzes
zu sein, auf dem sie neue und interes-
sante Produkte gleichwohl aber auch
attraktive neue Produktanbieter fin-
den können. Ein weiterer Vorteil: Die
Spezialisten von FinanzNet haben das
Ohr am Puls des Finanzdienstleis-
tungsmarktes. Sozusagen als Backoffi-
ce der kooperierenden Makler bieten

Jahresendgeschäft

VERLAGS-SPECIAL

DER AUTOR

Udo W. Masrouki
Vorstand 
FinanzNet 
Holding AG

■ ■ ■ ■ ■ ■ ■

Vermögensaufbau 
mit US-Ländereien

Herr Huber, die UWD
Group entwickelt seit 38
Jahren erfolgreich Bau-
landprojekte für Wohn-
und Gewerbeimmobilien.
Warum kommen Sie mit
Ihrer Tochtergesellschaft
UWD Terra Projekt Finan-
ce AG gerade jetzt nach
Deutschland?
Huber: Der deutsche
Markt für Emissionen ist
entwickelter als der in den
USA. Außerdem sind die
Kapitalkosten in Deutsch-
land etwa viermal geringer
als in den Staaten. 

Wie wollen Sie Genuss-
rechte in Deutschland
emittieren? 
Huber: Wir verfolgen eine
Wachstumsstrategie. Bau-
land zu günstigen Kondi-
tionen zu erschließen und
weiterzuveräußern ist ei-
ne unserer großen Fähig-
keiten. Unsere Anleger ha-
ben eine gute Chance, an
unserem Erfolg teilzuha-
ben. Jetzt in Deutschland
zu akquirieren, bedeutet
für uns, Chancen, die sich
uns am Immobilienmarkt
bisweilen auch spontan
bieten, nach eingehender
Prüfung  schneller und ef-
fizienter als bisher wahr-
nehmen zu können.

Welche Zielgruppen be-
vorzugen Sie?
Huber: Für uns ist es
gleich, ob es sich um pri-
vate oder institutionelle
Investoren handelt. Wir
gehen mit dem Kapital
unserer Geldgeber in je-
dem Fall verantwortungs-
bewusst und sehr diszi-
pliniert um. 

Ist es nicht zu optimis-
tisch anzunehmen, deut-
sche Investoren könnten
ihr Kapital in Immobilien-
projekte investieren, die
9.000 Kilometer weit ent-
fernt realisiert werden?
Huber: Nein, ganz und
gar nicht. Heutzutage ist
das Engagement von In-
vestoren global. Die Inter-
essen überschneiden

sich durchaus: Unterneh-
men suchen weltweit
nach Investoren, wäh-
rend letztere global auf
der Suche nach rendite-
trächtigen Geldanlagen
sind.

Lassen Sie uns über An-
lagesicherheit sprechen:
Warum verfügen deut-
sche Investoren mit den
Genussscheinen der UWD
Group in diesem Punkt
über ein attraktives In-
vestment?
Huber: Die Sicherheit für
unsere Anleger und un-
sere eigene Reputation
sind untrennbar mitein-
ander verknüpft. Wir
könnten uns kein Miss-
management leisten.
Darüber hinaus unterliegt
die UWD Terra Projekt Fi-
nance AG der BaFin-Auf-
sicht. Unabhängige Wirt-
schaftsprüfer kontrollie-
ren fortlaufend die Qua-
lität unserer Arbeit. Un-
sere Anleger erhalten
darüber regelmäßig Halb-
jahresberichte. Dass wir
unser Geschäft verste-
hen und dabei nicht zu-
letzt zu neuer Größe ge-
wachsen sind, stellen wir
seit 38 Jahren eindrucks-
voll unter Beweis.

INTERVIEW

Interview mit Kevin Huber, Vorstand der 
UWD Terra Projekt Finance AG

„Kapitalkosten sind gering“

Kevin Huber, UWD

die Kölner zusätzlich ein kontinuier-
liches Marketresearch, das „just-in-ti-
me“ über alles Wesentliche für das
Vertriebsgeschäft informiert. Damit
können sich Makler auf ihre Dienst-
leistung am Kunden, den Verkauf
und die kompetente Beratung, kon-
zentrieren.

Projektentwicklungen durch die UWD sind Grundlage auch für neues urbanes Wohnen und Einkaufen im   boomenden Nordwesten der USA.

JÄHRLICHE BAUFERTIGSTELLUNGEN IN DEN USA (IN TAUSEND)
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Market Channel

The trend is your friend! Die Anzahl der fertiggestellten Ein- und Mehrfamilienhäuser auf
dem US-Markt wächst seit Jahren kontinuierlich in Richtung zwei Millionen pro Jahr.


